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Um novo jeito de acelerar
empreendimentos promissores

Com sede no Rio de Janeiro, mas com parceiros em Nova York, a 21212 Digital Accelerator procura dar
suporte a empresas iniciantes para que elas cresgam e consigam atingir receita anual de até RS 100 milhGes

Giulia Camille
g ami i3 b il onomiLoLembs

Sels meses de aprendizagem ¢
trabalho intensivos com um ob
jetivo principal: anabolizar star
tups para que ¢las possam ex
pandir os negocios em escala tal
que 35 possibilite atingir receita
amual de BS 100 milhdes. Esta e
a proposta da 21212 Digital Acce
lerator, uma aceleradora de star
tups digitals feita nos moldes da
amerkcana Y Combinator, que
acclerou a DropBox — atualmen
te avaliada em USE 6 bilhdes, A
tarefa ndo < fHcil, A empresa s
leviona entre 10 ¢ 15 projetos a
cada semestre ¢ empreida inves
timentos indiretos estimados
em RS 300 mil para cada um.

A ideia de criar a 21212 surgiu
em 2001, visando uma unidoen
tre o polencial brasileiro ¢ aex
perikee americana (¥ represen-
La o |,'|:I-L|‘|H_I!i de drea do Rlodie Ja-
neire, sede da empresa, ¢ 12 &
o codigo de Nova York). Seis s
cios abriram o negocio. Os ame-
ricanos Benjamin White ¢ Jelf
Levinsohn eram empreendedo
res nios Extados Unidos; o brasi
leiros Leonardo Constantind,
Marcelo Sales ¢ Ralael Duton
fundaram a Movile, makor em-
presa da America Latina de ser
vigos para celular; e Frederico
Lacerda, tambem brasileiro, era
consullor da Accenture.

*Eum modelo supercompro-
vado nox Estados Unbdos™, ex
plica Frederico Larcerda. *Verd
ficamos o mercado brasibeiro ¢
vimos que tem muito potencial
de crescimento. Com todos os
indicadores de vuso de Internet e
compras online, nos vimos um
potencial muito grande ¢ uma
falta enorme de conhecimento
¢ de capital™, completa. A pri
mclra turma cbe startups acclera
dasz (ol langada no mercado no
inicio deste ano, A segunda,

A aceleradora procura
empreendedores
capazes e boas ideias,
que tenham potencia
para crescer no
mercado brasileiro

¢ internacional

com L empresas, comegou o
¢lo de aceleracio agora.

O trabalho funciona da se
sulnte forma: oz emprecndedo
res inscrevem suas kdelas nowe
bsite da 2122 ¢ duas veres por
ano — no primeiroe ¢ sepundo tri
mestres — sho selecdionados pa
ra entrevisias presencials com
uma banca de mentores ¢ inves
tidores ¢ entio para o3 ciclos de
aceleracio. Sepundo Lacerda,
as inscrigdes chogam a cerca de
250 projetos, Inclusive de ou
[FO= iu:im'.':»'.. COETED: I"I:ITII..I.HHL l:|'|
dia, Chile, Argentina e Estados
Unidos. Desses, entre 20 ¢ 25
sio chamados para as entrevis-
tas ¢ somente de 10 a 15 partic
pam do Programa, Para s¢ ins
crever, a empresa ndo precisa
ter receilas nem ser operacio
nal. Ela deve apenas atuar no
Brasil, ter wm bom potencial de
CTEsCamen i, SO Pessads Capa
75 na lideranca. “Sempre ava
liamos s¢ as empresas Wm mer
cado potencial grande, se o pro
duto pode gerar receita ¢ ser
1.J;\:|.|:|l:r|!u|l' Fiviinl &% retaas, I ara
lisamos principalmente o% em
preendedores™, comenta Lacer
da. Em troca, of socios das star
tups devem estar dispostos a
abrir mio de uma fatia da em
presa, ja que a contrapartida €
0% do capital: 107% fica nas
maos da JX2 e 107 nas de um
grupo de investbdores Infcials
e bancam as operagies da ace
leradora, Lacerda cita sso como
um ponto positive, Uma vez so

cia de cada startup acclerada, a
21212 tem um motivo [orte para
correr alris do desenvolvimen
tin dleeas cMpresas. “Temog o
compromisso de fazer a empre
%a crescer porque diEso depen
de o sueesso da 212127, afirma.
Apds as entrevisias, o progra-
ma Comeca, com uma serke de
metodos de aprendizagem priti
Cos ¢ leoricos ¢ CSpados para ne
tworking. "Temos networking
¢ suporte direto de possoas que
trabalham na drea de business
que ajudam na moedelagem do
negdcio ¢ buscam acordos na

Frederico Lacerda, da21212:“E como se déssemos anabolizantes paraas empreésascreéscersm rlpldn"'-

drea comercial, pessoas de T,
equipe de designers, advoga-
tlos, Termos wm rede de 30 men
LTl fue 1;|.|l!lr1;|:'|'p 1!1"'.'1.-[:'-.1\ '.'i.l:l;':l.:n.
de conhecimento, 1550 na nossa
opinklo ¢ o que lem maks valor
no programa de sceleragdo. E
como se dessemos um bando de
anabollzanies para as empresas
crescerem rdpido”™,

Depois de seis meses, as em
presas participam de um even
to, chamade Demo Day, mo qual
tém a oportunbdade de se apre
semtar para uma serie de investi
dores potenciais ¢ fundos de

NA DIRECAO CERTA

Como funciona o programa da 21212 Digital Accelarator
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venture capital. Das 10 empre-
sas accleradas no primeiroe <i-
clo, olto s¢ apresentaram no
EVenlo ¢ exXtao :1:.-1..}-:;-;;:i.1lll:‘|.-|:| SO
investidores, Upna delas, a Resol
viead, que propde sohagdes para
transpories, jb fechou wm apor
te de RS 500 mil ¢ estd negocian
dooutro de BS 1 milhio, Sepun
do Lacerda, sete das 10 empre
£a% ¢slio em estdgio avancado
de negociacio para aportes en
tre RS 500 mil ¢ RS 4 milhdes, A
taxa de spcesso ¢ de TOL a 807
enire as empresas aceleradas,

Alem de exemplos em lermos
de investimentos, hd lambom
i caso de enmpress §i operscbo-
nal, com um estagio de receita
maks avangado, A Pagpop, que
atua na drea de meios de paa
menlos, j4 fatura mals de RS 1
milhdo e preve cresocr Irés ve
ZCS MO Proximo ano.

As duas empresas que ndo se
apréesentaram no Demo Day ain
da ndo estavam prontas e, ten-
do um chelo de validacko mals
longo que as demals, conti
nuam fazendo parte da 21212.
De acordo com Lacerda, paracs
£as slartups tambem o ondand
zadas vizitas de anjos, que Iéma
oo de imvestir menos dinhel
i, SO FISC0 malor. |
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O celular captura o
pagamento com cartao

Startup quer aproveitar os 20 milhdes de profissionais liberais e
democratizar o recebimento de pagamentos através do plastico

Uma empresa familar de melos
de pagamentos, que NAsCeU em
Ribeirdo Preto, focada na drea
de savde. Foi assim que ha qua-
tro anos surgiu a Pagpop, nague-
e tempo chamada Vitalered. A
starbup tem como foco a capiu-
ra che transagio de cartio, ofere
ecencho um servico gque une mobi
Lidacke & tecnologia,

"Perccbemos que os profis-
sionais da direa de sadde ndo ti-
nham mwio de pagamento, ace
tando cheque e dinheiro™, con
ta Marcio Campos, socio funda-
dor da empresa. “0 cheque
traz alto risco de inadimplén-
cla, O dinheire nio pode ser
parcelado, Esse problema «
bem claro. Eextremamente im-
portante aceltar cartio, as pes-
soas andam cada vez com me-
nos dinheiro na carteira™. A so-
lugio encontrada pelos em
preendedores foi oferecer a
captura das transacdes por
melo de servigos de dados e
voz pelo celular e telefone.

A startup, que pretende cres-
cer irds vezes No proximo ano ¢
bem a previsdo de chogar a um
Exturamento mensal de RS % mi-
Ihies nos proximos trés anos,
s expandiu e encontrou na lee-
nologia uma barreira. *Nio ti-
nhamos coma @anhar escala®™,
conta o socio. A solucio? Entrar

BEARREIRA SUPERADA

Pagpop consequiu unir
mabilidade com tecnologia

MARUTENCAD MENSAL
RS 19,90

m TARIFA DE PROCESSAMENTO
PELO$ITE
RS 1,50

@. TARIFA D€ PROCESSAMENTO
POR TELEFONE
RS 2,00

Faslle: i i i

para o primeiro ciclo de poelera-
o digital da 1212, no segundo
semestre de 2011, De acordo
com Campos, o programa tem
um corte tecnologico muito for-
te e unlr lssocom o= contatos ad-
quiridos ao longo dos seis meses
foi importante para que a Pa-
gpop pudesse ganhar escala.
Atualmente, a empresa mira o8
20 milhdes de profissionaks Lle-

rals ou autdnomos gue exislem
no pais e expandiu 08 negocios
para além da drea de sadde,

A startup langow um aplicati
vio para accitar cartio de credi-
to na Applestore — para [Pho-
nes — & tambem desenvolveu
WM programa para o Android.
“Nos estamos fazendo o apare
Iho celular wirar cartioe, O gran-
di diferencial ¢ dar possibilida-
de de aceitar cartdo de crediio
com mobilidade, aceitando ba
e clis cartdes grande, com cus
te relative menor”, explica
Campos. A Papgpop tambem cap-
fura o pagamentos com carlio
atraves de celulares pre-pagos
e servigos de vor, O socio da Pa-
gpop chama a solugio de “de-
mccratica™: qualquer um que
tenha celular agora pode acel-
Tar carides em seu negdcio,

Sem a barreira tecnologica e
negociandoe aportes estrategi-
cos - ¢ confidencials - a Pagpop
visa sgora proflssionaks como pe-
vendedores de catilogos e taxis-
tas, contando com uma carteira
de clientes que ultrapassa 6.5
miil profissionais, espalhados do
Acre a0 Rio Gramde do Sul. "Pre-
paramos a empresa ao longo
desses seis meses que estivemos
juntos com a M2 para alcan-
car ganhos de escala. E vamaos
fazer iss0”, diz. B G.C.

GQUATROPERGUNTAS A...
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~MARCIO CAMPOS

Socio fundadar da empresa
Pagpop, acelerada pela 21212

“Todo empreendedor
sonha em tornar
aempresa eterna”

Marcio Campos € sdcio da
Pagpop & encontrou md programa
de aceleracho da 21212 Dewgital
Accelerator uma forma de
superar obstdculos tecnaldgicos
surgidos com o crescimento.

O programa ainda ofereceu
contalos comercran &

com grandes imvestidores,
proporcionands a chance dos
sdcios da empresa irem ao

Vale do Silicle, convidados pelo
préprio Silicon Valley Bank,

Como surgiu = [dels de

montar uma empresa

de meles de pagamento?
Mossa empresa é construida em
familia. Hds somos comerciantes
& eu tenho uma visdo Iﬂl‘l‘nlﬁﬂiﬂ
mais forte, Percebemas que tinha
um grande mercado na drea de
salde, porgue os profissionais
ndo aceilavam cartdo.

Duando &U & Meu fai Comecamos
& EMpresd, S0 CreH O igoc

e ebe vendia. Com o crescimento,
precisamos de investimenta,

que partiv do meu cunhada.

E como o programa de
aceleracho ajudou a Pagpop?
Principalmeante com tecnalogia.
& 21212 term umm foco tecnelégico
grande, com uma equipe boa.
Além disso, vimos em conjunio
com a aceleradora gue era
possivel expandir a atuagdo
para além do setor de sadde.
aumentamos a amplibude

do feghoe. Fora of contatos
que fizemos com possivels
investidores, Nesses seis meses
do programa, nds preparamoes

a Pagpop para eresoer, mudamas
de nome ¢ lanfamos aplicalives.

0 Sillesn Valley Bank
ascolheu wocks coma & malhor
apresentagio do Demo

Day & o5 preamiou com uma
viagem para o Vale de Silicio?
E. £ muito interessante

¢ o4 bastante Drllull"llﬂ- um
empreendedor brasileiro,

uma empresa familiar, ir ao

Wale do Silicio patrocinade pelo
proprio banco de |4, Nos ainda
ndg fomas. Vamos em breve,

‘W amos trabalhar e tentar
encontrar novos investidores,
fundos de venture capital.

E, depois, quais o1 planass
paraa sus emprosat

0 sonho de todo empreendedor
& tornar a emgresa eterna

0 mercado de meios de
P«Iq-ll'l'itﬂﬂ eibs em evolugho ¢
nds acreditamos fertemente no
crescimento e no relacionamento.
W3 posso falar da nossa
estratéqia, mas pretendemas
aurnentar nodksa bade de clenies
em 50 veres nos prodemaos anos e,
COm iss0, Nossa receita deve
crescer também em forte escala.
E estamos em negocisbo para
alguns apories inanceiros. G.C.

MARA SAMPAIO
Psicdioga e especialista
i EUITUFA EmpreEndions

O suco deuva
e alimonada

Assisti recentemente 2 uma palestra de Marcelo Sales so
bre sua trajetoria empreendedora. Ele ¢ dono da Movile,
empresa que deservolve servicos de interatividade bases-
dos em mensagens de texto, aplicativos (musicas, jogos,
videos e imagens) e plataformias par telefones celulares,
E. tambem, socio da aceleradora de empresas 21121. Na
sua apresentagiko, relembra que em sua infincia na cida-
de de Petropolis, junto com seus irmdos, vendia suco de
uva, Na casa de sua familia existia uma parreira grande
da fruta e na epoca da colheita eles produziam maks suco
do que a familia conseiuia consumir, Foi, entio, que che
teve a jdeia de oferecer pgelado para operirios de uma
constmecio perto da sua casa. Cada copo era vendido por
R% 0,50 ¢ 0 negocio fod um sucesso, Para Marcelo, o suco
de uva foi a base de sun trajetdria empreendedora,

Eu mesma tenhoum caso parecide na infincia, Quan
do vinha noes visitar, na cidade em que moravamos,
meu avd trazia dizias
de ovos da fazenda em
que morava. Eu e meu
irmio colocivamos os
OVOS €M Wma cesta ¢ o5
vendizmos na vizinhan-
ca. Cada um que flzer
Wi retrospecliva na
vida encontrard um mo
mentoe na infancia ow
adolescéncia onde des-
cobriram algo diferen-
te para fazer ¢ ganhar
um dinheire extra, Ou
para juntar o suficiente
[para COmPITAr uim obje-
1o que desejava. E clds-
shca a historia da limo-
nada na vida das erian-
as americanas. No verdo, elas vendem o copo do suco
na porta de suas casas ¢, com a experiéncia, aprendem
a lidar com dinheiro, com pessoas e, principalmente, a
valorizar a atitude empreendedora.

Experiéncias como essas sio essenciais para a forma-
o das criancas nos Estados Unidos. 530 a semente da
a0 criativa e da geracio de valor a partir do proprio
trabalho. A diferenca entre a socledade amerkcana € a
brasileira ¢ que aqui estas experiéncias sdo iniciativas
isoladas ¢ ndo uma carmcteristica cultural. A familia tem
um papel fundamental no desenvolvimento de atitudes
empreendedoras. Na infincia podem ser despertadas ca-
racteristicas de compartamento gue no future serdo m-
portantes para conectar trabalho, prazer e suceizo, Esta
& a conexdo gque Marcelo bz entre o suco de uva da in-
fincia e o aplicativos para celulares de hoje em dia, As
situaches de vida proporcionadas pela sua familia e,
principalmente, o apolo que teve de seus pais nas suas
deciades mo iniclo de sua formacio scaddémica ajudou
na sun escolha por empreender.,

Os pais tém um papel importante na trajetdria profis-
sional dos filkos. Mais do que a escolha de uma boa esco-
la para prepara-los para uma universidade bem concel-
muxda, ¢ a Influtncia de seu modo de vida e a forma de re-
Lacionar-se com o lrabalho que serd preponderante na -
colha de ser ou nio ser empreendedor. As atuais gera-
COES Moram mais tempo com os pais. A adolescénciz se
prolomnga & o amadurecimento dos filhos depende bastan-
fe desta convivéncia. O lado positivoe deste fendmeno ¢
quie 5¢ pode por mais tempo proporcionar experidncias
familiares ricas em exemplos de atitudes empreendedo-
ras. Despertar nos filhos o prazer pelas conquistas pes-
soals e estimular a sutonomia nas criancas pode estar em
situagdes simples como vender suco de uva, Quem sabe
=0 ndo pode se lormar um trago cultural brasileiro? =

A familia tem papel
fundamental no
desenvolvimento
de atitudes
empreendedoras.
Na infancia, podem
ser despertados
comportamentos
que conectario
trabalho, prazer
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