ESPECIAL >>> Anjos

Anjos estruturados

Crescimento do investimento-anjo no Brasil reafirma potencial do setor;
recursos aplicados se aproximam dos R$ 500 milhoes

por Débora Emilio

evantamento feito pela organiza-

¢io Anjos do Brasil aponta um

aumento, em 2012, de 18% no
niumero de investidores-anjos no Pais, um
salto de 5,300 para 6.300 pessoas fisicas
investidoras. Em alta também estd o vo-
lume de capital aportado em empresas
nascentes, que passou de RS 450 milhdes
para RS 495 milhdes, “Acreditamos que
cresceu menos do que deveria. Apesar dos
resultados significativos. nds sabemos do
potencial do Pais, que € superior inclusi-
v 3 outros paises”, afirma Cassio Spina,
fundador da Anjos do Brasil.

Nos Estados Unidos, o desenvolvi-
mento dos investidores-anjos foi de
20%, de acordo com estudo do Center
for Venture Research, da Universidade
de New Hampshire,

Comum a classe, sio considerados
anjo anto agqueles que aporiam recursos
financeiros quanto 0s que participam
com tempo e experiéncia, O engenheiro
Marcos Gimenez estd entre aqueles que
aluam em ambas as categorias. Dentre
as empresas que participa, duas recebe-
ram capital ¢ mais de uma dizia ji con-
taram com o trabalho de mentoria do in-
vestidor. Gimenez também é membro da
Sio Paulo Anjos. entidade na qual mais
de 300 projetos siio avaliados anualmente
para a participacio nos quatro foruns de
investimentos realizados pela associagio.
“Houve uma empresa na qual nio colo-
camos dinheiro, mas foi um investimen-
to até mais caro, pois trabalhamos 14
meses, investindo lempo ¢ cxpcriém:in.
Por fim, nds da 5d0 Paulo Anjos e os pro-
prios empreendedores nio chegamos a
um acordo. Esse tempo serviu para
ajudi-los e, no final, a empresa ji tinha
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crescido tanto que precisaria de um in-
vestimento de venture capital. Esse, pro-
vavelmente, foi o maior investimento que
fiz”, ele conta.

Além do balango numérico positivo
pira 0 ano, o anjo também considera a
evolugiio dos projetos apresentados pe-
los empreendedores em foruns de inves-
timentos. “Em alguns casos, ainda per-
cebemos pessoas muito despreparadas,
mas a maior parie ji em uma nogio
melhor. Acredito que muitos empreen-
dedores poderiam buscar apoio do
SEBRAE. por exemplo, para chegarem
a0s investidores-anjos um pouco mais
redondos, facilitando o processo de and-
lise das propostas iniciais”, avalia Gi-
menez. Ainda segundo ele, existe uma
grande diversidade de empreendedores
que levam negdcios aos anjos — desde
uma empresa operacional, mas ainda
sem receita efetiva, e outros que sequer
iém idéia de como apresentar seus mo-
delos de negicios.

Incueanoras — Fonte de empreen-
dimentos inovadores, as incubadoras bra-
sileiras tém, cada vez mais, interesse em
preparar suas incubadas para atrair in-
vestimentos-anjo, Embora ndio tenha re-
gistrado nenhum tipo desse tipo de in-
vestimento de participacio em 2012, a
incubadora catarinense MIDI Tecnold-
2ico lem novos planos para o Novo ano,
Segundo Joice Adinete Ramos, coorde-
nadora téenica do MIDL aintengiio ¢ mo-
dificar este cendrio em 2013 e, para tan-
to, plangja desenvolver um trabalho mais
proximo dos investidores e em eventos
do setor. Por ora, a coordenadora cita
dpenas uma parceria recém-firmada com
outro grupo de investidores-anjos, o
Floripa Angels.

O Cietec (Centro de Inovagio, Empre-
endedorismo e Tecnologia), incubadora
de 5do Paulo, por sua vez, ampliou a es-
tatistica de dois investimentos-anjos em
2011 para trés em 2012, Estes dltimos na
drea de T1, com valores entre R$ 100 mil
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Gimenez: diversidade também de empmendedres




Risola: meta & preparar ao menos 15 empresas para receber anjos em 2013

e RS 300 mil. Os resultados iniciais refle-
tem o trabalho do novo setor de relagdes
com investidores da incubadora, respon-
sdvel por intermediar 0 contato com o0s
empreendedores. Em funcionamento des-
de agosto, os empreendedores foram ca-
pacitados para realizar apresentages aos
investidares, que poderiio escolher até
duas incubadas para aplicagio de capital.

*Os investimentos de 2012 foram al-
tamente positivos. No entanto, para 2013,
prevemos, no minimo, dez investimen-
tos-anjo” projeta Sérgio Risola, diretor

8

Brandéao: mapeando os anjos
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executivo do Cietec, 4o acrescentar que
com @ preparaglio dos empreendedores,
a expectativa € chegar em marco com,
a0 menos, 15 empresas prontas para re-
ceber investimento. “Até 14, eles estario
com seus pitchs afinados. seus planos de
negdeios arrumados e media trainning
equilibrado™, complementa.

Dwrante o Expocietec, encontro re-
alizado em outubro pela Fecomercio-SP
em parceria com o Cietec, foram divul-
gados 23 pitchs, Nos 15 dias seguintes
a0 evento, a incubadora realizou oito
reunides seguidas com investidores-an-
jos. “Neste ano, tivemos uma procura
de investidores, no minimo, trés vezes
maior do que em 2011. Hi. inclusive,
investidores jd aguardando nossos pro-
ximos pitchs”, comemora Risola.

Para o diretor executivo do Cietec,
2013 serd marcado pela necessidade de
uma alteragfio quanto i questio do sigi-
lo dos investimentos-anjo no Pais, guan-
do o aporte for inferior a R$ 1 milhfio.
“0 sigilo para investimento-anjo no Bra-
sil precisa acabar, a fim de atrair outros
investidores com recursos e que querem
estudar investimento™, desabafa.

Startues — Uma das razdes para o
crescimento no nimero de investidores-
anjos em 2012 deve-se ao aumento tam-

bém das startups, que acabam atraindo
pessoas fisicas com recursos ao inves-
timento. Mais de 50% das empresas que
participaram do Desafio Brasil 2012,
competiciio de startups promovida pelo
GVeepe (Centro de Estudos em Private
Equity & Venture Capital da Fundagio
Getulio Vargas) tinham 2012 como ano
de langamentao.

“MNOs estamos preparando um mapea-
mento sobre investimento-anjo. A coleta
de dados ainda estd em andamento e a
faremos em parceria com a Anjos do Bra-
sil. Percebemos, de fato, um crescimento
significativo no nimero de investidores.
Pessoas, inclusive, com recursos financei-
ros com interesse em conhecer ¢ apren-
der sobre 0 conceito de investimento-anjo.
Em paralelo, tem-se também um agqueci-
mento muito grande no surgimento de
startups”, compara Adalberto Brandiio,
COO do GVeepe e Coordenador Nacio-
nal do Desafio Brasil.

Os jovens enxergam no empreende-
dorismo uma oportunidade de carreira e
POr 550, OPLAm por criar seus proprios ne-
gocios. A evolugiio na educagiio empre-
endedora nas universidades € também
outra consequéncia do aumento no nime-
ro de startups, bem como o surgimento
de mais aceleradoras. Tanto em 2011
quanto em 2012, o nascimento de acele-
radoras cresceu significativamente, prin-
cipalmente em cidades de Sio Paulo, Rio
de janeiro, Espirito Santo e Minas Gerais.

Para Brandio, as incubadoras preci-
sardo se mobilizar e aumentar o nivel de
qualidade. Isto porque, segundo ele, mui-
tos investidores comegardo a buscar mais
as aceleradoras, visto que seus resulta-
dos estdo mais claros ¢ os investidores
ainda acreditam mais no modelo de ace-
leragdo do que no de incubagio.

“As incubadoras passaram um lon-
go perfodo com um resultado niio mui-
to efetivo e, consequentemente, agord,
serd puxada a régua: elas deveriio au-
mentar a qualidade e comegario a ofe-
recer ainda mais solughes as suas incu-
badas, melhorando também a qualida-
de da propria incubadora. Algumas ji
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Lacerda: melhoria visivel de projetos e startups brasileiras

estdo até fazendo um discurso diferen-
te e se auto-denominando de 'incuba-
celeradora™, comenta ele.

A 21212 Digital Accelerator, que jd
acelerou 19 startups desde seu lancamen-
to no segundo semestre de 2011, enxer-
zou, desde entiio, a existéncia de capital
disponivel para investimento em empre-
sds nascentes. A procura por startups pe-
los angels foi (do grande que a 21212
criou em 2012, 0 Angel Day, evento para
as aceleradas se apresentarem apenas a
investidores-anjos. “Nds conseguimos
ver em 2012 projetos melhor preparados
do que no ano anterior. Hi claramente
uma melhoria na qualidade dos projetos
e dos empreendedores. Isso diminui
muito 0 risco na visdo do investidor”,
analisa Frederico Lacerda, um dos so-
cio-fundadores da aceleradora,

Em 2012, oinvestimento-anjo nas ace-
leradas pela 21212 aumentou quatro ve-
ZES8 Ni COMPAragio com 0 ano anterior,
indicando, segundo Lacerda, um impor-
tante desenvolvimento do ecossistemza, Os
investidores-anjos estdio investindo mais
e as startups aceleradas estio cada vez
mais preparadas. A soma dos aportes
angels no primeiro ciclo de aceleragio da
21212, em 2011, foi de RS 1,1 milhiio,
enguanto que, no segundo ciclo, ji em
2012, foi de RS 4 milhdes.

“Nos viamos muito, no primeiro ci-
clo, investidores com inleresse, mas os

26

aportes nido se concretizavam. Na se-
gunda turma, nds percebemos uma di-
ferenca grande. A mentalidade do in-
vestidor-anjo brasileiro estd mudando™,
completa Lacerda.

Ele acredita que, em 2013, a tendén-
cia € ter empresas mais bem preparadas,
assim como investidores para aportar ca-
pital nelas. “No cendrio para 0 novo ano,
teremos cada vez mais investidores pre-
parados no Brasil, com essa mentalidade
de nio apenas aportar dinheiro, mas tam-
bém conhecimento. O ano de 2013, para
nds, representard mais oferta de investi-
mento-anjo, negdcios mais bem realiza-
dos e cada vez mais ex-empreendedores
investindo em internet”, analisa.

Na avaliagio do anjo Marcos Gime-
nez, no entanto, apesar de o nimero de
empreendedores se arriscando em novos
negocios ter aumentado, o nimero de in-
vestidores-anjos nio acompanhou na
mesma proporgio: ainda hd uma carén-
cia na quantidade de angels. “Eu tenho
trés anos de experiéncia como anjo. A
cada ano, segundo nossa percepgio, au-
menta-s¢ 0 nimero de empreendedores
que tém buscado esse tipo de aporte.
Acredito que, em 2013, continuard cres-
cendo esse tipo de demanda. Porém, uma
coisa que falta no mercado brasileiro é
que se preencha a lacuna entre investi-
dor-anjo e os ventures capitals. Existe um
grande gap no Brasil que os empreende-

dores enfrentam: de um lado estiio os in-
vestidores que buscam negdcios de in-
vestimento baixo, do outro os que olham
para operagdes que jd faturam e que hoje
tenham valuation alto (normalmente aci-
ma de RS 15 milhdes a RS 20 Milhoes)”,
Gimenez também avalia.

Para o COO do GVeepe. Adalberto
Branddo, ainda hd muito a se fazer em
relagio i cultura do investimento-anjo no
Brasil. Para ele, 2013 também serd um
ano bastante emblemitico: boas acele-
radoras vio se consolidar e algumas em-
presas de early stage vio despontar e
mostrar que, de fato, podem apresentar
bons resultados, tornando-se novos
icones como Slariups ¢ empresas nascen-
tes. O Brasil também atraird cada vez
mais a atengiio do mercado internacio-
nal de venture capital e investidores-an-
jos, que ji comegaram a investir no Pais.
Entre eles, estio angels do Vale do Sili-
cio que, inclusive, jd co-investem com
investidores-anjos locais ou VCs locais.
Para eles. tais relacionamentos propor-
cionam aprendizado e maior entendi-
mento do mercado brasileiro, incluindo
aspectos legais e tributdrios e os proces-
s0s burocriticos para se investir,

“Na verdade, veremos toda a cadeia
produtiva ¢ 1odo 0 ecossistema crescen-
do junto. Escritdrios de contabilidade com
alengdio a starlups ¢ com programas dife-
renciados para elas e escritorios de advo-
cacia oferecendo servigos mais dedicados
e especializados nos aspectos legais para
empreendedorismo’”, conjectura Brandiio,

Para o novo ano, Cassio Spina espera
que o setor de investimento-anjo no Bra-
sil tenha um desenvolvimento um pouco
superior a 2012: de 15% a 20%, no mini-
ma, em relagio 4 quantidade de investi-
dores e de 10% a 15% no volume de in-
vestimentos. No entanto, o investidor e
fundador da Anjos do Brasil também acre-
dita que hi desafios a serem superados:
“Um deles ¢ a falta de conhecimento so-
bre investimento-anjo. Outro desafio sio
as barreiras no aspecto regulatdrio, em
termo de protegio para os investidores e
também de estimulo a eles”. Pl
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